
 

 

 

  

 :مجری

 شی انویشنس ابتبلیغاتی و  یخدماتشرکت 

 :تاریخ برگزاری

 ۱۴۰۳قوس  ۷قوس الی  ۵ از

 

 طرح جامع نمایشگاه "نگین شمال" 
 ولایت سرپل  -افغانستان نمایشگاه گنجینه  



 

 

 

 ولایت سرپل  -طرح جامع نمایشگاه "نگین شمال" 

 

 :نام نمایشگاه 

 "نمایشگاه "نگین شمال

 :محل برگزاری

 محل نمایشگاه ولایت سرپل

 :مجری

 شی انویشنس ابخدماتی و تبلیغاتی شرکت 

 :تاریخ برگزاری

 ۱۴۰۳قوس  ۷قوس الی  ۵ از

 :اهداف نمایشگاه

معرفی محصولات تولیدکنندگان و کارآفرینان ولایت سرپل و   :تقویت تولیدات داخلی .1

 .دیگر ولایات، با تاکید بر تقویت اقتصاد محلی

فراهم کردن بستری برای تولیدکنندگان و تجار برای ارتباط  :های تجاریایجاد فرصت  .2

 .مستقیم و گسترش شبکه همکاری

افزایش آگاهی عمومی در حمایت از محصولات  :ترویج فرهنگ مصرف تولیدات داخلی .3

 .بومی و تشویق به مصرف تولیدات داخلی

های اقتصادی و فرهنگی ولایت سرپل نمایش پتانسیل  :ارتقای جایگاه اقتصادی سرپل .4

 .به تجار داخلی و خارجی



 

 

 

 :های نمایشگاهویژگی 

 :ها غرفه 

 غرفه  ۴۰ :هاتعداد کل غرفه •

o ۲ غرفه VIP: گذاران بزرگ، مقامات رسمی و نمایندگان  شده برای سرمایهطراحی

 .های برجستهشرکت

o ۳۸ ایمخصوص تولیدکنندگان و کارآفرینان محلی و منطقه :غرفه عادی. 

 :ها هزینه غرفه 

 افغانی ۴۰۰۰ :های عادیغرفه •

 افغانی  VIP: ۶۰۰۰ هایغرفه •

 :شده در نمایشگاهمحصولات ارائه 

 .ها و سبزیجاتشامل محصولات محلی مانند غلات، میوه :محصولات زراعتی .1

 .بافی، گلدوزی و صنایع تزئینیارائه هنرهای محلی مانند قالین :صنایع دستی .2

 .ها و منابع معدنی ارزشمند منطقهنمایش سنگ  :محصولات معدنی .3

 .معرفی لبنیات، خشکبار و سایر تولیدات خوراکی محلی :محصولات غذایی .4

 .های محلی و مدرن با الهام از فرهنگ سرپلشامل لباس :پوشاک .5

 

 

 



 

 

 

 :برنامه نمایشگاه

 :افتتاحیه -روز اول 

 صبح ۹ساعت  :زمان •

 :مراسم •

o سخنرانی افتتاحیه توسط مقامات دولتی و نمایندگان وزارت صنعت و تجارت. 

o ارائه توضیحاتی درباره اهداف نمایشگاه و اهمیت حمایت از تولیدات داخلی. 

o هابازدید رسمی مقامات از غرفه. 

 .هابازدید مردم و معرفی غرفه :عمومی •

 :معرفی و تعامل تجاری -روز دوم 

 :B2B جلسات •

o   ایجاد فرصت برای تجار و تولیدکنندگان برای مذاکرات مستقیم و همکاری

 .تجاری

o وکارگذاران و تولیدکنندگان برای تقویت کسببرقراری ارتباط بین سرمایه. 

 .ادامه بازدید و خرید محصولات :بازدید عمومی •

 :اختتامیه -روز سوم 

 :مراسم پایانی  •

o کنندگان برتر نمایشگاهتقدیر از شرکت. 

o بندی دستاوردهای نمایشگاه و اعلام آمار مشارکتجمع. 

o سخنرانی مقامات درباره اهمیت توسعه اقتصادی در ولایت سرپل. 

 .کنندگاناعلام پایان رسمی نمایشگاه و خداحافظی با شرکت :عمومی •



 

 

 

 مصارف نمایشگاه  لیست

 ها و تجهیزات سازی غرفه بخش اول: آماده

 جمع کل )افغانی( هزینه واحد )افغانی( تعداد شرح شماره 

 76,000 2000 38 های عادی سازی غرفهنصب و آماده 1

 VIP 2 3000 6,000 هایسازی غرفهنصب و آماده 2

 15,000 15,000 1 سازی استیج ساخت و آماده 3

 8,000 - - تامین روشنایی 4

 10,000 2000 5 نصب بنرهای تبلیغاتی  5

 115,000 :جمع کل

 

 بخش دوم: خدمات و تیم اجرایی 

 جمع کل )افغانی( هزینه واحد )افغانی( تعداد شرح شماره 

 15,000 5000 3 هزینه تیم خدمات  1

 15,000 - - دستمزد پرسنل اجرایی شرکت بشی  2

 5,000 50 100 های شناسایی طراحی و اجرای کارت 3

 35,000 :جمع کل

 

 :مجموع کل مصارف نمایشگاه

 | 150,000 | :جمع کل )افغانی( |

 :درآمد نمایشگاه



 

 

 

 جمع کل )افغانی( هزینه واحد )افغانی( تعداد شرح

 152,000 4000 38 های عادیکرایه غرفه

 VIP 2 6000 12,000 هایکرایه غرفه

 164,000 :جمع کل درآمد

 :سود خالص نمایشگاه

 | 164,000 | :درآمد |

 | 150,000 | :مصارف |

 | 14,000 | :سود خالص |

 :دستاوردها و اهمیت نمایشگاه

 .گذارانافزایش فروش محصولات داخلی و جذب سرمایه :اقتصادی .1

 .تقویت ارتباطات بین کارآفرینان و تجار محلی :اجتماعی .2

 .نمایش فرهنگ و هنر سرپل به بازدیدکنندگان :فرهنگی .3

 .گسترش شبکه همکاری تجاری در سطح ملی :تجاری .4

گری برگزار کند و  ایشرکت بشی انویشنس متعهد است این رویداد را با بالاترین سطح حرفه 

 .های نوینی برای توسعه اقتصادی و فرهنگی سرپل ایجاد نمایدفرصت 

 


