
  



  



 

، فروش و ارزیابی محصولات و خدمات،ها به عنوان یکی از مؤثرترین پلتفرماهنمایشگ
ی
 ها برای معرف

ابی در توسعه تجارت و صنعت ایفا می   کنند. این رویدادها فرصتی منحصر به فرد را نقش بسی

یان جدید ارتباط برقر گذاران و تاجران فراهم میبرای تولیدکنندگان، سرمایه ار کرده، بازارهای هدف سازند تا با مشتی

ش دهند و زمینه  .های همکاری و انعقاد قراردادهای تجاری را ایجاد کنندخود را گستی

کت  ی راستا، سرر با همکاری وزارت صنعت و تجارت، وزارت اقتصاد، اتاق  تدویر نمایشگاه خانبیک آسیا در همی 

نستان، اتحادیه فابریکات ذوب آهن، اتاق گذاری زنان افغانستان، اتاق صنایع و معادن افغاتجارت و سرمایه

، نمایشگاهی را تحت عنوان  ی برگزار  "تولید وطن، افتخار وطن"زراعت و مالداری، و اتحادیه صادرکنندگان قالی 

 .نمایدمی

 . برگزار خواهد شد  پروان،نورستان و غزبی  ولایت که در ها این نمایشگا

 ۱۴۰۴سرطان  ۵الی  ۳پروان یشگاه ولایت نما 

 ۱۴۰۴اسد  ۲۷الی  ۲۵نورستان یشگاه ولایت نما 

 یشگاه ولایت نما 
ی
 ۱۴۰۴سنبله  ۳۰الی  ۲۷غزن

بان سرمایه  ی ی مت  ، حمایت از نمایشګاهالمللی خواهد بود. هدف اصلی این گذاران، تولیدکنندگان و تاجران ملی و بی 

 کسبگذاهای سرمایهسازی فرصتتولیدات داخلی افغانستان، تقویت صنعت ملی، فراهم
ی
وکارهای ری و معرف

 .جدید به بازارهای داخلی و خارجی است

ی ایده آل برای رشد و توسعه تجارت، ارتقای آگاهی از محصولات وطتی و ایجاد ارتباطات این نمایشگاه بستی

 .پایدار میان فعالان اقتصادی کشور خواهد بود

 

 



 پروان نمایشگاه در ولایت هدف از برگزاری

ها نقش مهمی در توسعه اقتصادی، تجاری و صنعتی دارد. این رویدادها فرصتی برگزاری نمایشگاه
 تولیدات داخلی، تقویت صنعت ملی و ایجاد زمینه

ی
گذاری و های سرمایهارزشمند را برای معرف

 .کنندهای تجاری فراهم میهمکاری

 اهداف نمایشگاه

 صنعت ملیحمایت از تولیدات داخلی و تروی    ج 

  ی  تولیدات باکیفیت داخلی به بازارهای داخلی و بی 
ی
 .المللیمعرف

  تشویق تولیدکنندگان به افزایش کیفیت و نوآوری در محصولات. 

 گذاریهای تجاری و سرمایهایجاد فرصت

 وکارهاگذاران داخلی و خارجی برای توسعه کسبجذب سرمایه. 
 تولیدکنندگانهای اقتصادی میان تاجران و تسهیل همکاری. 

 تحلیل بازار و توسعه فروش محصولات داخلی

 کنندگانبررسی تقاضای بازار و نیازهای مصرف. 
 های صادرابی برای محصولات افغانشناسابی فرصت. 

ه رشد اقتصادی میان تاجران و سرمایه ی  گذارانافزایش انگی 

 های تجاری میان فعالان اقتصادیایجاد شبکه. 
 و مذاکرات برای انعقاد قراردادها برگزاری جلسات تجاری. 

 های تجاریتروی    ج فرهنگ برگزاری نمایشگاه و کنفرانس 

 گذاراندهی به تاجران و سرمایهآموزش و آگاهی. 
 کتتوسعه مهارت  .های داخلیهای بازاریابی و فروش برای سرر

 های نمایشگاهبرنامه

امون فرصت های تخصصیها و ارائهکنفرانس ��  .گذاری و تجارتهای سرمایهپت 

کت گذاریجلسات تجاری و مذاکرات سرمایه ��  .کنندگانمیان سرر

 تولیدات داخلی ��
ی
، زراعتی و خدمابی در بخش نمایش و معرف  .های مختلف صنعتی

 برنامه ��
 

کتبرای ایجاد تعامل و شبکه های تفریحی و فرهنکی  .کنندگانسازی میان سرر



  مایشگاهدر این ن
 های نمایشگاهغرفه1 .

کتهای این نمایشگاه بهغرفه  و نمایش تولیدات سرر
ی
اند. این های ملی طراج شدهمنظور معرف

شوند. اندازه بندی میدسته بندی، موقعیت و سایزدرجهها بر اساس معیارهای مختلف از جمله غرفه
 بهغرفه

ً
 :صورت زیر استها معمولا

 می   4×2 ��

 می   3×2 ��

 می   2×2 ��
  های تخصصیها و ارائهکنفرانس2 .

 :اند ازها عبارتترین آنهای تخصصی است که مهماین نمایشگاه شامل چندین برنامه فرعی و نشست
 الف( کنفرانس افتتاحیه

ی صنعتی  �� ی دولتی و متخصصی   افتتاحیه با حضور مسئولی 
ابی  .سختی

 .روهای پیشو برنامه ارائه توضیحات درباره اهداف نمایشگاه ��

کتبرگزاری پنل ��  .کنندگانهای پرسش و پاسخ برای سرر
 

 
 
  )B Meetings2B(ب( جلسات تجارن

 
 

کند. اهداف اصلی فراهم می گذاران و تولیدکنندگانتعامل مستقیم میان تاجران، سرمایهآل برای این جلسات فرصتی ایده
 :اند ازها عبارتاین نشست

 .های موجودایجاد روابط جدید و تقویت همکاری :تجاریتوسعه شبکه  ✅

 محصولات و خدمات ✅
ی
 .نمایش و ارائه کالاها به مخاطبان هدف :معرف

ش بازار ✅  .های تجاری جدید در مناطق مختلفشناسابی فرصت :گسی 

 .انعقاد قراردادهای تجاری و افزایش حجم فروش از طریق معاملات مستقیم :افزایش فروش ✅
 
 کنفرانس اختتامیهج(  

 .آمدهدستارائه گزارش از روند نمایشگاه و دستاوردهای به ��

 .بررسی تأثت  نمایشگاه بر تجارت و تولید داخلی ��

کت �� کتتقدیر از سرر  .کنندگان برجستههای برتر و اهدای لوح سپاس به سرر
 

ینتیجه  :گی 
 

ش تجارت و حمایت از ای مناسب برای ای خود، زمینهاین نمایشگاه با ساختار حرفه توسعه اقتصادی، گسی 

وکارها، جذب تواند به رشد کسبایجاد خواهد کرد. حضور فعال در این رویداد می تولیدات داخلی
 .های تجاری پایدار کمک کندهای جدید و ایجاد فرصتگذاریسرمایه



 تجاریجلسات  

ها و قراردادهای نامهیکی از اهداف اصلی این نمایشگاه ایجاد فرصت برای عقد تفاهم

ی گفت کتتجاری و همچنی  ی سرر ی ها و سرمایهوگوهای اولیه بی  گذاران است. به همی 

ایطی را فراهم می کتمنظور، مدیریت نمایشگاه سرر کنندگان بتوانند جلسات سازد تا سرر

ک هابی که مایل به همکاری تجاری هستند، در محل ترسمی خود را با نهادها و سرر

 .یافته به این بخش برگزار نماینداختصاص

 تفریحی هایبرنامه

ی بههای تجاری و اقتصادی، برنامهدر کنار فعالیت منظور ایجاد فضای پویا و جذاب های تفریحی نت 

 :د زیر استها شامل موار برای بازدیدکنندگان در نظر گرفته شده است. این برنامه

کت ��  و ارائه رایگان محصولات سرر
ی
یان با کیفیت معرف ها )سمپلینگ( برای آشنابی بهتی مشتی

 .تولیدات

ههای برتر بهجوایز تقدیر از کارمندان و تیم �� ی  .عنوان تشویق و ایجاد انگت 

ی برای اای خاطرههای سرگرمی متنوع برای افزایش جذابیت نمایشگاه و ایجاد تجربهبرنامه �� نگت 

 .بازدیدکنندگان

 نمایشگاه تبلیغات

ی مخاطبان، نمایشگاه از چندین بستی تبلیغابی برای منظور اطلاعبه ده و جذب حداکتر رسابی گستی

 رویداد استفاده خواهد کرد که شامل موارد زیر است
ی
 :معرف

 .بیلبوردها در نقاط مهم شهری ��

سی  ��  .بهتی به مخاطبان دیجیتالتبلیغات در صفحات اجتماعی برای دستی

ده ��  و رادیوبی برای پوشش گستی
 .تر در سطح ملیاعلانات تلویزیوبی

ی در رسانهگزارش �� دههای مختلف جهت اطلاعهای ختی  .رسابی دقیق و گستی

  



 ��حمایتی مالی الماسبسته 
 

کت و است که میاین بسته ویژه سرر ین دیدههای برتر و برندهای پیسر شدن و خواهند بیشتی

گذاری را در نمایشگاه داشته باش  :ند. مزایای این بسته شاملتأثت 

ی در موقعیت کلیدی نمایشگاه  ۴×۲غرفه  ✅  .های پرترددنزدیک ورودی یا بخش)متی

کت و محصولات  ۵ ✅  سرر
ی
 .دقیقه فرصت ارائه )پریزنتیشن( در مراسم افتتاحیه برای معرف

بیلبوردهای شهری برای جلب توجه :حضور برند شما در تمامی تبلیغات نمایشگاه، شامل ✅

ده  .گستی

یات، تقدیرنامه  .های رسمینامهرسابی و دعوتهای اطلاعایمیل .ها و صفحات اجتماعی نمایشگاهنسر

کت ✅ ی غرفه با تبلیغات و هویت بصری سرر  .امکان تزئی 

وبی نمایشگاه ✅  .فضای اختصاصی برای نصب تبلیغات برند شما در بخش بت 

 

 مالی طلابی بسته 
 ��حمایتی

کت یان و حضور مؤثر در هابی است که به این بسته ویژه سرر ده، تعامل بیشتی با مشتی دنبال تبلیغات گستی

 :مزایای این بسته شامل .نمایشگاه هستند

ی در یکی از بخش ۲×۴اختصاص غرفه  ✅  .های برجسته نمایشگاهمتی

کت در تمامی تبلیغات نمایشگاه، از جمله ✅  :استفاده از لوگو و نام سرر

 .نشدبیلبوردهای شهری برای افزایش دیده

یات، تقدیرنامه  .ها و صفحات اجتماعی نمایشگاهنسر

 .های رسمینامهرسابی و دعوتهای اطلاعایمیل

 .های تبلیغابی نمایشگاهحضور در تمامی برنامه ✅

کت ✅ ی غرفه مطابق هویت بصری برند سرر  .امکان تزئی 

 

 ⚪ای حمایتی مالی نقرهبسته 
 

کتاین بسته برای کسب هابی که به دنبال حضور در نمایشگاه با هزینه کمتی وکارهای نوپا و سرر

 :مزایای آن شامل .آل استای ایدههستند، گزینه

ی در نمایشگاه ۲×۲غرفه  ✅  .متی

کت ✅  .کنندگان نمایشگاهحضور در لیست رسمی سرر



کت در  ✅  .سایت و صفحات اجتماعی نمایشگاهوب نمایش نام و اطلاعات سرر

کت ✅ یال تبلیغابی سرر ی غرفه با متی   .امکان تزئی 

  ��هاو تقدیرنامهجوایز 

 
کتبه انان و غرفهمنظور قدردابی و تشویق سرر داران، در پایان نمایشگاه جوایز و کنندگان، سختی

 :هابی اهدا خواهد شد. این جوایز شاملتقدیرنامه

کتلوح تقدیر و   ✅ اک برای تمامی سرر  .دارانکنندگان و غرفهگواهی اشتی

ان برای فردی که در کنفرانس �� ین سختی ین ارائه را داشته باشدجایزه بهتی  .ها بهتی

ین غرفه برای غرفه �� ای که از نظر طراج، خدمات و تعامل با بازدیدکنندگان جایزه بهتی

 .عملکرد برتری داشته باشد

 ویژه این جوایز بخشر از  ��
 

هگ ی تر ای برای حضور فعالهای نمایشگاه "تولید افغان" بوده و انگت 

کت  .کنندگان خواهد بودسرر

 

ایط خرید غرفهنرخ    ��و سرر
 

 افغانی  15,000  می   VIP (۲×۲های غرفه�� 

 افغانی 10,000 می   Normal (۲×۲های غرفه�� 

 

 :برای رزرف غرفه و کسب اطلاعات بیشی  

  

 سرخ گلچهارراهی :آدرس دفتی  ��

 93202234316+ | 93789665099+ :شماره تماس ��

Khanbeykasia@gmail.com 📧 

ی حالا غرفه خود را رزرو کنید ✨  ✨ !  فرصت را از دست ندهید و همی 

 

 
 

mailto:Khanbeykasia@gmail.com

