
 
 

 

 

 

 

 

 

محصولات زراعتی  یشګاه تولیدات ونما  

 ولایت ننګرهار شهر جلا اباد 

۱۴۰۵سرطان  ۲۳الی  ۲۱  

 
  



 
 

 

 مقدمه

د. رو اش، یکی از مراکز مهم اقتصادی در کشور به شمار می های تولیدیبه دلیل منابع زراعتی و ظرفیت  ننګرهار  ولایت 

های خشک، سبزیجات، محصولات زراعتی و تولیدات صنعتی، نه تنها در بازارهای داخلی از محصولات این ولایت مانند میوه

 .های کشور نیز گسترش یافته استارزش بالایی برخوردارند، بلکه روابط تجاری این ولایت با دیگر ولایت

ولایت  " در ومحصولات زراعتی وحیوانی  یدات نمایشګاه تولهای ویژه اقتصادی، هدف از برگزاری با در نظر گرفتن این فرصت

، صنایع، محصولات زراعتی و تولیدات خود را به نمایش  ننګرهار ولایت  ها به شمول این است که تمامی ولایت  ننګرهار 

 .بگذارند

گردد. در این نمایشگاه، برگزار می  ننګرهار  ، مرکز ولایت  جلال اباد    در شهر ۱۴۰۵سال  سرطان   ۲۱ این نمایشگاه در تاریخ 

های کشور نیز ارائه خواهد شد. از طریق این نمایشگاه، ه تولیدات گوناگون از دیگر ولایت، بلکننګرهار  نه تنها تولیدات ولایت 

 .المللی معرفی نمایندهای افغانستان فرصت خواهند یافت تا صنایع و محصولات خود را به بازارهای بینولایت

های تولیدی از سراسر ها، سبزیجات، محصولات زراعتی، صنایع دستی و سایر فرآوردهدر این رویداد، تولیداتی همچون میوه

های های تجارت، بازاریابی و تکنالوژیهای مشورتی در زمینهها و نشستشود. همچنان، ورکشاپکشور به نمایش گذاشته می

هایی برای گسترش بازار، ارتقای کیفیت محصولات، و ایجاد نوین برگزار خواهند شد تا برای تولیدکنندگان و تاجران فرصت

 .المللی فراهم گرددارتباط با بازارهای بین

سازد گذاری مهمی در راستای توسعه اقتصادی افغانستان خواهد بود که تولیدکنندگان کشور را قادر میاین نمایشگاه، سرمایه

 .های نوینی در مسیر رشد اقتصادی بردارندگامشان بازارهای جهانی پیدا کنند و تا برای محصولات

 :فواید نمایشگاه

 توسعه اقتصادی 

 ایجاد فرصت برای تولیدکنندگان محلی 

 افزایش صادرات 

 ارتقای کیفیت محصولات 

 های نوینمعرفی تکنالوژی 

 استفاده بهتر از منابع زمینی و صنعتی 

 تشویق گردشگری و تبادلات فرهنگی 

 المللیگسترش روابط بین 

 های شغلی محلیایجاد فرصت 

 
  



 
 

 

 :اهداف نمایشگاه

 :معرفی تولیدات

از جمله محصولات زراعتی، صنعتی و دستی، در این نمایشگاه به مردم و  –  ننګرهار به شمول ولایت  –تولیدات افغانستان 

 .طور مؤثر و شفاف به نمایش گذاشته شودشوند تا اهمیت و ارزش این محصولات بهتاجران معرفی می

 :ریابیهای تجاری و بازاایجاد فرصت

ی تجاری و مسیرهای جدید بازاریابی های تازهکاران و دهقانان فرصتاز طریق این نمایشگاه، برای تولیدکنندگان، صنعت

 .المللی عرضه نمایندشان را به بازارهای ملی و بینتگردد، تا بتوانند محصولا فراهم می

 :ارتقای کیفیت تولیدات

 اهکارهای نوین برای ارتقای کیفیتهای مشورتی در حاشیه نمایشگاه، ر ها، سمینارها و نشستبا برگزاری ورکشاپ

 .گرددهای تولیدکنندگان تقویت میشود و مهارتمحصولات ارائه می

 :کمک به رشد و توسعه اقتصاد

شود، زیرا این روند به گسترش صادرات و های مختلف، سبب تقویت رشد اقتصادی کشور مینمایش مشترک تولیدات ولایت

 .کندرونق اقتصادی کشور کمک می

 :گسترش تکنالوژی و نوآوری

گردد تا تولیدکنندگان بتوانند با ها ارائه میهای نوین و نوآوریای درباره تکنالوژیاز طریق این نمایشگاه، اطلاعات تازه

 .حصولات خود ارزش افزوده ببخشندهای جدید، به مگیری از فناوریبهره

 :تشویق گردشگری و تبادلات فرهنگی

اطق این نمایشگاه نه تنها منافع اقتصادی در پی دارد، بلکه فرصتی برای معرفی محصولات فرهنگی، هنری و صنعتی من

 .شودسازد که خود باعث رونق گردشگری و تبادلات فرهنگی میمختلف کشور فراهم می

 :المللیتقویت روابط محلی و بین

دهد که در نهایت به المللی پیوند میای و بینا با بازارهای منطقهها ر این نمایشگاه، تولیدکنندگان و تاجران و دیگر ولایت

 .گرددگسترش روابط اقتصادی و تجاری داخلی و خارجی منجر می

 

 

 

 

 

 



 
 

 

 :ساختار نمایشگاه

 نمایشگاه 

 کنفرانس 

 جلسات تجاری

 های تفریحیبرنامه 

 

 هیشگانما

اند. شکل و نوع این المللی اختصاص یافتهای ویژه برای ارائه تولیدات و محصولات ملی و بینگونههای نمایشگاه بهغرفه

 .اندمتر در نظر گرفته شده ۲×۲ها تعیین شده است، که در ابعاد ها با توجه به موقعیت و اندازه آنغرفه

 کنفرانس 

 های متنوعی استبخش کنفرانس دارای بخش 

 جلسه افتتاحیه 

 مراسم اهدای جوایز 

 جلسه اختتامیه 

 برنامه افتتاحیه 

ها و )پریزنټیشن( درباره نمایشگاه، پرسش و پاسخ، دیدگاه امل ارائهاین بخش از نمایشگاه، علاوه بر مراسم افتتاحیه، ش

 .های تخصصی نیز در نظر گرفته شده استبرگزاری پنل

 برنامه اختتامیه 

های برتر و های گذشته، و تقدیر از غرفهنمایشگاه، دستاوردهای رویداد، نتایج بخشاین کنفرانس به ارائه گزارش 

 .کنندگان نمایشگاه اختصاص داده شده استشرکت

 

 

 

 

 



 
 

 

 

 

 

        ! مجالس تجاری 

گذاران زمینه کاران، تاجران و سرمایهاری این است که میان تولیدکنندگان، صنعتهای تجدر این بخش، هدف از نشست

کنندگان فرصت ها برای شرکتهای جدید و گسترش روابط تجاری فراهم گردد. این نشستایجاد ارتباط، کشف فرصت

 .و جذب نمایند ای خواهند بود تا تولیدات، خدمات و روندهای تجاری خود را به بازارهای جدید معرفیویژه

 :های تجاریساختار نشست

 ای تجاریهفرصت: 

ها، شود. در این نشستهای تجاری برگزار میای برای نشستهای ویژهجریان نمایشگاه، جلسات و نشست در

های بازاریابی خود تبادل نظر کرده و توانند درباره محصولات، تولیدات، خدمات و استراتژیکنندگان میشرکت

 .روابط تجاری جدید ایجاد کنند

 های مختلفهای تجاری برای بخشنشست: 

های مرتبط تنظیم هایی مانند زراعت، تولیدات صنعتی، تکنالوژی، صادرات و دیگر حوزهها در بخشاین نشست

 .وابط تجاری را گسترش دهدکار یا تاجر بتواند در بخش مربوط به خود ر گردند، تا هر صنعتمی

 سازیشبکه: 

توانند با تاجران، کنندگان میسازی است، که شرکتهای شبکههای تجاری، فرصتهای مهم نشستیکی از بخش

 .وکار خود شرکای جدید پیدا کنندعلاقه ارتباط برقرار کرده و برای توسعه کسبگذاران همتولیدکنندگان و سرمایه

 



 
 

 

 ! بخش تفریحي  

کنندگان در جریان نمایشگاه فضای شاد، آرام و ش تفریحی این است که برای شرکتهدف بخ

سازی فراهم شود. این بخش تنها به ارائه اطلاعات در مورد تجارت و تولیدات  مناسب برای تیم

های فرهنگی، هنری و تفریحی، فضای همدلی و شادی را برای شود، بلکه با فعالیتمحدود نمی

 .کندکنندگان ایجاد میشرکت

 :جوایز

گردد. ها و جوایز اهدا میشان، تقدیرنامههای ویژهها و تلاشفعالیت کنندگان به پاسبرای شرکت

این تقدیرها و جوایز راهی برای ارزیابی و حمایت از زحمات آنان در زمینه ارتقاء کیفیت 

باشد. هدف از این کار، قدردانی از تولیدکنندگان، محصولات، نوآوری و توسعه تجارت می

 .یق آنان به پیشرفت و توسعه بیشتر استکاران و کشاورزان و تشوصنعت

 :هایرنامهتقد

شود که در جریان نمایشگاه، ا به تولیدکنندگانی اهدا میهتقدیرنامه

ای در زمینه ارتقاء کیفیت محصولات، نوآوری و های ویژهتلاش

 .بازاریابی انجام داده باشند

 

 تبلیغات نمایشګاه

ها حضور در نمایشگاه، افراد از طریق این راه برای مشارکت و 

 :شوندآگاه می

 بیلبوردها 

 ایمیل 

 صفحات اجتماعی 

 تبلیغات رادیویی و تلویزیونی 

 های خبریگزارش 

 



 
 

 

 :درنمایشگاه کنندگانشرکت

رتبه امارت اسلامی، این نمایشگاه میزبان مسئولین عالی

کاران، سفرای کشورهای خارجی و تاجران، صنعت

، امارتی و غیر امارتیها، مسئولین موسسات دیپلمات

دانشجویان و نزدیک به صد هزار رؤسا، استادان، 

 بازدیدکننده خواهد بود. ما در نظر داریم که در ولایت

گذاری را تشویق کرده و برای تولیدات ، سرمایهسمنګان 

داخلی بازار یابی، ارتقای کیفیت و استانداردسازی را 

عنوان اهداف خود در جهت تشویق و ترغیب به

 ..گذاران دنبال کنیمسرمایه

 

 

 

 

 

 

 :مشارکت در نمایشگاه 

 حامیان نمایشگاه: 

 :نمایشگاه دارای سه نوع پکیج حمایتی برای حامیان است

o حامی طلایی 

o ایحامی نقره 

o حامی برنزی 

 خرید غرفه: 

 .های مورد نظر خود را خریداری کنندتوانند غرفهکنندگان میهمچنین شرکت

 حامی طلایی

 :باشداین بسته شامل مزایای زیر می

 2به ابعاد خاص  غرفه در سالنx4 متر 



 
 

 

 پنج دقیقه ارائه در مراسم افتتاحیه نمایشگاه 

 های نمایشگاهی در تمامی تبلیغات و آگهیلوگوی حام 

 انتشار در صفحات اجتماعی 

 ارسال ایمیل 

 نامهدعوت 

 درج لوگو در تمامی مواد چاپی 

 درج لوگوی حامی بر روی سقف هر غرفه 

 های بیرونی نمایشگاهاختصاص فضای ویژه برای بیلبوردها و بنرهای تبلیغاتی در بخش 

 هحامی نقر

 :باشدمیاین بسته شامل مزایای زیر 

  به ابعاد  خاصسالنغرفه در 

 سه دقیقه ارائه در مراسم افتتاحیه نمایشگاه 

 های نمایشگاهلوگوی حامی در تمامی تبلیغات و آگهی 

 انتشار در صفحات اجتماعی 

 ارسال ایمیل 

 نامهدعوت 

 درج لوگوی حامی بر روی سقف هر غرفه 

 نمایشگاههای بیرونی اختصاص فضای ویژه برای بیلبوردها و بنرهای تبلیغاتی در بخش 

 حامی برنزی 

 :باشداین بسته شامل مزایای زیر می

 خاص غرفه در سالن 

 سه دقیقه ارائه در مراسم افتتاحیه نمایشگاه 

 های نمایشگاهلوگوی حامی در تمامی تبلیغات و آگهی 



 
 

 

 انتشار در صفحات اجتماعی 

 ارسال ایمیل 

 نامهدعوت 

 درج لوگو در تمامی مواد چاپی 

 درج لوگوی حامی بر روی سقف هر غرفه 

 نوعیت غورفه ها

 ۲              عادي غرفهx۲ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

تولیدات و محصولات زراعتی نمایشګاه    

 

 کابل  افغانستان قوای مرکزمارکیت شهرارا منزل سه :  ادرس دفتر مرکزی . 

  : شهر جلا اباد ریاست صنعت وتجارت   دفتر ولایتي  

  : ایمیل ادرسsikaramahmadi@gmail.com 

  ۰۷۰۰۸۶۹۸۸۰-۰۷۴۸۴۰۴۶۷۹--۰۷۲۸۴۴۴۴۴۲تماس :شماره های 
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